
カウカモ、会員数20万⼈突破！〝中古・リノベーション住宅流通
プラットフォーム〟として物件売却サービスも強化

東京都区部の中古住宅購⼊検討者の8⼈に1⼈がサービスを利⽤

株式会社ツクルバが運営する中古・リノベーション住宅の流通プラットフォーム「cowcamo（カウカモ）」は、2020年

9⽉の集計で、個⼈向けの住まい購⼊サービスの会員数が20万⼈を突破しました。昨年7⽉の10万⼈突破から1年余りで

約2倍の成⻑となりました。

新築住宅の価格が⾼⽌まりするなか、住宅市場では、中古住宅は新築住宅を超えて⾸都圏の住宅購⼊のファーストチョイ

スとなっています。そんななか、カウカモは主にサービスを展開する東京都区部において、中古住宅検討者の8⼈に1⼈

に利⽤されています。今後もカウカモは、「中古・リノベーション住宅流通プラットフォーム」として、住宅の流通に関

わる様々なサービスの提供を通じ、中古・リノベーション物件の需要およびカウカモ会員の増加に対し、物件供給と住宅

の売却サービスの拡充を進めてまいります。

 

カウカモ、個⼈向け住まい購⼊サービスの会員数が20万⼈を突破

カウカモは、中古・リノベーション住宅の流通プラットフォームとして、個⼈向けには「住まいの購⼊・売却サービス」

を、法⼈向けには「物件の仕⼊れ・企画・開発・販売サービス」を展開しています。

この度、サービス正式版のリリースから5周年となる2020年9⽉に、個⼈向け住まい購⼊サービスの会員数が20万⼈を突

破しました。昨年、2019年7⽉に10万⼈を突破してから1年余りで約2倍の成⻑となります。
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成⻑する中古住宅市場。2025年には半分が築25年以上に

カウカモが取り扱う中古マンション流通市場は、⾸都圏の新築マンション⽤地確保の限界などの理由から、急速に成⻑し

ています。⾸都圏1都3県（東京、埼⽟、千葉、神奈川）の中古マンション流通市場は、2013年から2018年の5年間で1.

32倍に拡⼤しました。⾸都圏では、2016年以降、中古マンションの成約⼾数が新築マンションの供給⼾数を上回ってい

ます。

このように、⾸都圏では、中古マンションが住宅購⼊のファーストチョイスとなっています。今後も新築マンションの供

給減少を受けて、中古マンションの流通シェアの⾼まりが予想され、2015年にはストックベースで3割程度であった築2

5年以上の⾸都圏の中古マンションの⽐率は、2025年には全体の半分となると予想されています。



 

東京都区部の中古住宅購⼊検討者の8⼈に1⼈がカウカモ会員

カウカモの⽉間アクティブ会員数は5万⼈超（2020年7⽉時点）となっています。毎⽉5万⼈以上の⽅がカウカモの住ま

い購⼊サービスを通じて中古住宅を探しています。

主にサービスを展開している東京都区部の中古住宅購⼊検討者数は、約40万⼈※と推計され、東京都区部の中古住宅購

⼊検討者の8⼈に1⼈がカウカモのサービスを利⽤しています。住宅購⼊を考える⽅が多いと⼀般的に考えられているフ

ァミリーやDINKSの⽅のみならず、多くの単⾝の⽅にも暮らしの豊かさを求めてサービスをご利⽤いただいています。

▶お客様事例

https://cowcamo.jp/magazine/column/category/cowcamograph

※ターゲット層⼈⼝×5年以内に住み替えを希望する割合（D）により算出

D：「今後の住み替え・改善意向（5区分）／家計主の年齢（8区分） 」総務省統計局において世帯主の年齢が50歳未満

の世帯のうち、5年以内に「住み替えたい」と答えた世帯の割合（23.6%）

 

カウカモで、追加リノベ・フルリノベを希望する購⼊者が増加

カウカモで物件を購⼊する個⼈の⽅は、リノベーション済みの物件を購⼊される⽅が7割ですが、3割の⽅は、追加リノ

ベーションや未改装物件のフルリノベーションをされています。カウカモユーザーの特徴として、物件の築年数にこだわ

らず、⾃分のライフスタイルにあった物件を探す傾向があります。

カウカモでは、追加リノベーションやフルリノベーションのニーズに応え、物件の仲介のみならず、お客様ひとりひとり

のライフスタイルにあったリノベーションをスムーズにおこなうためのサービスも提供しています。

 

住まい売却サービスを強化し、流通プラットフォームとしての機能を強化

カウカモの住まい購⼊サービスの利⽤者増加に伴い、より多様な物件が求められています。そこで、これまで培ったデー

タ・ノウハウおよび20万⼈を超えるカウカモ会員のアセットを活かし、中古マンションの売却を希望される⽅に対し、

より早く適正な価格での売却を⾏うためのサービスを強化してまいります。

https://cowcamo.jp/magazine/column/category/cowcamograph


【個⼈のお客様向けサービス「カウカモ マンション売却サポート」（https://cowcamo.jp/seller）】

今後も、カウカモは、住まいの購⼊・売却に関わる顧客情報の蓄積と、優良な物件情報を集約。それらをデータとして活

⽤し、流通に関わる様々なステークホルダーが利⽤できるサービスを提供することで、より良い住まいの流通の実現を⽬

指します。

 

株式会社ツクルバ 会社概要

やがて⽂化になる事業をつくり続ける場の発明カンパニー。「『場の発明』を通じて欲しい未来をつくる」というミッシ

ョンのもと、デザイン・ビジネス・テクノロジーをかけあわせた場の発明を⾏っています。https://tsukuruba.com/

会社名：株式会社ツクルバ（東証マザーズ 証券コード：2978）

所在地：東京都⽬⿊区上⽬⿊1丁⽬1­5 第⼆育良ビル2F

設⽴：2011年8⽉

代表者：代表取締役ファウンダー 中村 真広 / 代表取締役CEO 村上 浩輝

事業内容：中古・リノベーション住宅の流通プラットフォーム「cowcamo（カウカモ）」（https://cowcamo.jp/）の

企画・開発・運営、シェアードワークプレイス「co-ba（コーバ）」（https://co-ba.net/）や空間プロデュースを含む

不動産企画デザイン事業

【報道関係者様からのお問い合わせ先】

株式会社ツクルバ （広報：⾼橋）

TEL: 03-4500-8940  MAIL: press@tsukuruba.com
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