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当 社 の 強 み
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「独自の付加価値サービス」を提供し、リピーターを増やす。

発
注

納
品

時間のメリット 安心の提供
クライアント

24時間生産体制なので

短納期を実現しクライアン

トの時間短縮に貢献する。

都心部に拠点があるので

細やかな対応ができクラ

イアントに安心を提供。

24時間
生産体制

リピート率

UP

高付加価値

単価 売上高顧客数
UP

事業KPI

都心部
拠点

【安心の提供 】
・エリア専任営業
・製品チェック
・内製化体制

【時間のメリット】
・即納体制
・夜間緊急対応
・量産案件の対応

当社の強み ビジネスモデル B&Pの企業価値の源泉
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設備力
100台超のプリンター･加工機を
保有。世界最大の５ｍ幅にも対応

溶剤プリンタを始め、フラットベッド
タイプの高速UVプリンタ、1600mm幅
対応のラミネータ、板貼り専用機など、
あらゆるご要望にお応えする最新鋭の
設備を取り揃えています。

短納期
24時間生産体制で、
緊急案件にも迅速に対応

24時間生産体制を行っております。
急なご発注や当日出荷案件にもスピー
ディーに対応します。制作拠点は都心
部に位置しており、都心の利点を活か
したフォロー体制が強みです。

対応力
出力から発送まで一括管理
色彩調整まできめ細かく対応

出力・加工・検品・アッセンブリ・梱
包・発送まで社内で一括管理。また、
きめ細やかな色調整管理も長年の技術
とノウハウで顧客ニーズに応えます。
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お客様の課題を解決する当社の強み

業界最多クラスのプリンターを都心部に保有。量産・短納期などの顧客ニーズに対応する。

当社の強み 他社との差別化
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他にも、 Mimaki UJV55 （UV機）3台
Mimaki UJV500 （UV機）2台
Mimaki JV300（溶剤機）8台
等、合計62台の出力機を保有しています。

ラテックスインク出力機
▶東京3台、大阪2台

HP LX360

水性インク出力機
▶東京5台、大阪5台

EPSON P20050 フラットベッドUVインク出力機
▶東京3台、大阪1台

Mimaki JFX500

超高速マルチカッティングマシン
▶東京4台、大阪2台

Kongsbelg XP

カッティングマシン
（ロール・シート印刷物対応）
▶東京2台、大阪1台

FOTOBA XLD

溶剤インク出力機
▶東京7台、大阪6台

EPSON S80650

スーパーワイドUVインク出力機
▶ワイドフォーマットスタジオ1台

EFI Vutek 5r

スーパーワイドUVインク出力機
▶大阪1台

HP XP5100

フルカラーUV効果インク
ジェット３Dプリンタ
▶東京1台

Mimaki 3DUJ-553
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充実の設備で最適な商品を提案

100台以上の生産機械によって多種多様なサインディスプレイ製品を制作

当社の強み ①設備力
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都心部の中心にて24時間生産を行っております。

圧倒的な生産体制を備え、量産案件・緊急案件に対しても短納期を実現しています。

地域密着営業 ネット集客営業

大阪本店(大阪市)
東京本社(東京都港区)
3Dスタジオ含む

ニコール事業部(横浜市)
ワイドフォーマットスタジオ含む
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福岡営業所(福岡市)

東西大都市での連携生産体制

当社の強み ②短納期対応
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地域密着営業・大手顧客営業・ネット集客営業を配置し、細やかに対応します。

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35

2019年予測

2018年実績

（億円）

販売体制別売上実績

地域密着 大手顧客 ネット
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営業の担当エリアを区画毎に限定し
打合せ～納品まですばやく展開する

徹底したエリア専任営業を

配置し市場を開拓

ECサイトからの受注を行う
専任窓口担当を配置

地域密着営業 大手顧客営業 ネット集客営業

大手顧客専任営業が

きめ細かく対応

全国からの問い合わせを

カバー。最短納期で発送する

大手顧客専任営業が
込め細かい対応を行う

３つの販売体制で多様な販売機会に対応する

当社の強み ③対応力（販売体制）
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水性顔料インク ＵＶインク 水性昇華インクラテックスインクソルベントインク ナイロン樹脂
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EPSON P20050 EPSON S80650 HP LX360 MIMAKI JFX500 MIMAKI JV300 MIMAKI 3DUJ

・ポスター
・POP
・ダンボール什器

・屋外サインシート
・窓面透明シート

・インテリア壁紙 ・横断幕
・懸垂幕
・板、ガラス
・建材製品

・布製品
・タペストリー
・カーテン

・3D立体造形製品

あらゆる用途に合わせた製品を生産可能

用途に合わせて最適なインクとプリンターを選び、あらゆる顧客ニーズに対応する

当社の強み ③対応力（販売体制）

©2019 B&P Co.,Ltd. All rights reserved

発色が良い 対候性がある 匂いが少ない 紫外線で定着 布地に最適 立体造形可能
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成 長 戦 略
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●広告販促分野：
販売促進用広告制作(POP､セールスプロモーション)を中心に全国展開し国内シェアの確保

●生活資材分野：
内装インテリア業界におけるインクジェット製品展開の拡大

●産業分野：
3Dプリンター製品や建材業界へのインクジェット製品展開の拡大
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対面型営業による受注

インターネットによる受注

「既存事業の拡大」と「成長事業への投資」

「広告販促」分野の事業拡大と、成長事業の「生活資材」や「産業製品」分野への積極的投資

成長戦略 今後の成長イメージ
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◆全国拠点の開設時期
①池袋営業所 （2018年11月開設済み）
②福岡営業所 （2019年4月開設済み）
③名古屋営業所（2019年10月開設予定）

︙
◎全国に営業拠点を増やしていく。

関東エリア

九州エリア
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中部エリア

全国主要都市に営業拠点を作り、地域密着営業を展開していく

②福岡営業所
(2019年4月～開設）

未開拓の博多へ販路拡大を行う。九州地区
は独立した市場環境があり地域密着営業が
活かせる。博多中心部のみで約1500件の
新規ターゲットを見込める。

博多エリア

①池袋営業所
(2018年11月～開設)

従来未開拓であった池袋エリアに営業拠点を置
く。将来的に埼玉方面への販路拡大も見込んで
展開していく。

池袋エリア

東京
既存エリア

③名古屋営業所
(2019年10月開設予定)

名古屋エリアに営業拠点を置き、
大阪・東京で取引のある顧客の
名古屋支社を中心に展開してい
く。

名古屋エリア

成長戦略 ①営業エリアの全国展開（販路拡大）

©2019 B&P Co.,Ltd. All rights reserved

OSAKA

TOKYO

YOKOHAMA
FUKUOKA

NAGOYA



インクジェット出力専門のECサイトを構築し、BtoB、BtoCユーザーへのアプローチを加速させる。

リアルビジネスとの相乗効果をつくり、ネット対応で市場を押さえていく。
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大阪

東京 横浜
連携

B&P

「インクジェット出力通販」を成長のエンジンとして投資する

24時間生産で

最短納品

RPAによる
無人入稿

ECサイト
から受注

Webサイト
から

問い合わせ

Web専任営業

による対応

BtoCユーザー向け

BtoBユーザー向け 全国発送

入稿フローの自動化

成長戦略 ②Webマーケティング機能の強化
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●プリントから後加工まで

インライン式による自動搬送、排出

●ロボットアームによる自動供給

「生産自動化装置」を導入し生産能力を増強する
インクジェットプリンタや加工機に生産自動化装置を組み合わせ、

完全自動生産を目指し、さらなる効率化アップと生産能力の増強を図る。

現状、プリンタや加工機への

材料のセット・取り外しは、

手動で行っている。

成長戦略 ③生産体制のオートメーション化（生産効率化）
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将来構想現状 ＊現在はまだ導入しておりません
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「インテリア内装業界」への進出加速

インテリア・内装業界のユーザーに高品質な壁紙製品を1ｍからの小ロット、短納期で提供する。

多店舗展開企業

インテリア・内装業界のユーザー例

アミューズメント 病院 オフィス ホテル 個人住宅

デジタルプリント壁紙採用事例

成長戦略 ④インテリア・内装業界への進出
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1個単位の小ロット生産が可能。テストマーケティングや少量生産へのニーズを支援する。

形状確認用モックアップ試作分野フルカラー立体造形の最終製品分野
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MIMAKI 3DUJ-553 Raise 3D Pro2

3Dプリントのテストマーケティング分野でNO.1

フィギュアやノベルティ試作など

フルカラーで高精度なもの

治具や実際に使用するパーツなど

プラスチック同等の高強度のもの

成長戦略 ⑤3Dプリント事業の成長加速
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インクジェット技術を「建材市場」へ展開する

住宅用建装材

フローリング、ドア、
壁、キッチン、システム
バス、玄関など

オフィス・商業施設

オフィス用パーテーショ
ン、ドア、エレベータ内
壁など

自動車

インパネ、ダッシュ
ボード、センターコン
ソールなど

■建材用途

■産業用インクジェットプリンタ

Durst Rho P10 250
産業用UVインクジェットプリンタ

成長戦略 ⑥建材市場への進出
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建材用途へのプリント

＊現在はまだ導入しておりません
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成長基盤を一層強化できる企業とのM&A

オフセット・シルク

印刷会社

インクジェット

出力会社

3Dプリント

関連企業

同業をM&Aし、営業
地域や顧客層の拡大、
制作体制充実を図る。

超量産ロットの機会損失
を防ぐ受注体制の構築。

３Dプリントサービス
体制の拡充と新たな業
界への進出。

インターネット

関連企業

Webマーケティング
体制を構築し販売網の
拡大を図る。

顧客基盤の拡大 エリア販路の拡大 生産能力の拡大
付加価値ビジネス

への進出

コア事業（インクジェット出力事業）の強化を軸に、成長を加速できる企業とのM&Aを行う。

■M&Aに関する基本戦略

成長戦略 ⑦M&A（事業規模の拡大）
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当社の使命 ビーアンドピーの社会的役割
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インクジェットで

お客様の未来に

貢献する

当社の強み 当社の理念



免責事項 及び 将来見通しに関する注意事項

本資料につきましては投資家の皆様への情報提供のみを目的としたものであり、売買の勧誘

を目的としたものではありません。

本資料における、将来予想に関する記述につきましては、目標や予測に基づいており、確約

や保証を与えるものではありません。

また、将来における当社の業績が、現在の当社の将来予測と異なる結果になることがある点

を認識された上で、ご利用ください。

また、業界などに関する記述に付きましても、信頼できると思われる各種データに基づいて

作成されていますが、当社はその正確性、完全性を保証するものではありません。

本資料は、投資家の皆様がいかなる目的にご利用される場合においても、投資家の皆様がご

自身のご判断と責任においてご利用されることを前提にご提示させていただくものであり、

当社はいかなる場合においてもその責任は負いません。
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免責事項
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